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Investierbar ab Donnerstag, den 05.12.2024, 10 Uhr 

 

Das richtige Medikament zur richtigen Zeit – tantum sana I 

 

Einleitung:  

„Die Zukunft der Pflege braucht smarte Lösungen, um Menschen in ihrem Alltag 

bestmöglich zu unterstützen und Pflegekräfte zu entlasten.“ – Dieser Leitsatz der tantum 

sana GmbH beschreibt das Ziel, den Pflegealltag durch innovative Technologien 

nachhaltig zu revolutionieren. 

Der Bedarf an professioneller Pflege wächst stetig: Der steigende Anteil älterer 

Menschen und die Zunahme chronischer Erkrankungen erhöhen die Nachfrage nach 

intelligenten Lösungen in der Pflegebranche. Ein zentrales Problem vieler Menschen ist 

die pünktliche und zuverlässige Einnahme von Medikamenten. Fehler hierbei können 

schwerwiegende gesundheitliche Folgen haben – insbesondere für die mehr als fünf 

Millionen Pflegebedürftigen, die zu Hause versorgt werden, also über 75 % aller 

Pflegebedürftigen in Deutschland. 

Hier setzt der automatische Tablettenspender der tantum sana GmbH an: Er ist der 

einzige seiner Art, der als Pflegehilfsmittel zugelassen ist und bei Bewilligung durch die 

Krankenkassen zu 100 % erstattet wird. Dieses smarte Gerät organisiert und überwacht 

die Medikamentenausgabe präzise, erinnert die Nutzer zur richtigen Zeit und gibt die 

korrekte Dosis aus. Vergessene Einnahmen lösen automatisch eine Benachrichtigung 

an eine Kontaktperson per SMS aus. Zusätzlich entfällt das manuelle Sortieren von 

Medikamenten, wodurch mögliche Fehler vermieden werden. Der Tablettenspender 

fördert nicht nur die Eigenständigkeit der Nutzer, sondern entlastet auch Pflegekräfte 

und Angehörige – eine echte Unterstützung im Alltag. 

Weitere Informationen zum Emittenten unter: www.majasana.de 
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Projektumsetzung 

Im Rahmen dieser Crowdinvesting-Kampagne wird Kapital gesammelt, um den Vertrieb 

des automatisierten Tablettenspenders weiter auszubauen. Die Mittel fließen in 

folgende Bereiche: 

 Marketing: Ausbau der Sichtbarkeit durch zielgerichtete Kampagnen. 

 Personal: Erweiterung des Teams, um das Produkt in weiteren Märkten zu 

etablieren. 

Das Ziel ist, den Tablettenspender einer breiten Zielgruppe zugänglich zu machen – von 

Privathaushalten bis hin zu Pflegeeinrichtungen. Bereits heute profitieren über fünf 

Millionen Pflegebedürftige in Deutschland von Pflegeleistungen zu Hause. Diese stark 

wachsende Zielgruppe stellt ein enormes Potenzial dar. Ergänzend besteht Nachfrage 

aus dem Ausland, was zusätzliche Marktchancen erö�net 

Finanzierung und Rendite 

Die Investition in dieses Projekt bietet eine attraktive jährliche Rendite von 8,25 %. Dank 

der wachsenden Nachfrage nach digitalen Lösungen im Gesundheitswesen ist tantum 

sana hervorragend positioniert, um den Markt für automatisierte Tablettenspender zu 

prägen. Die Kostenübernahmemöglichkeit durch Pflegekassen und die Marktzulassung 

als Pflegehilfsmittel erhöhen die Akzeptanz und erleichtern die Vermarktung erheblich. 

Projektumsetzung:  

Im Rahmen dieser Crowdinvesting-Kampagne wird Kapital eingesammelt, um den 

Vertrieb des automatisierten Tablettenspenders auszubauen. Die Mittel fließen in die 

Stärkung der Marketingaktivitäten und die Erweiterung des Personals, um das Produkt 

weiter am Markt zu etablieren. Ziel ist es, den Tablettenspender der stark wachsenden 

aktuellen Zielgruppe – bereits über 5 Millionen pflegebedürftige Menschen zuhause – 

und weiteren Personenkreisen zugänglich zu machen.   

 

SWOT-Analyse 

Stärken 

1. Innovative Lösung für die Pflege: Der Tablettenspender vereint fortschrittliche 

Technologie mit den Bedürfnissen pflegebedürftiger Menschen. Er steigert die 

Sicherheit in der Medikamenteneinnahme und reduziert die Belastung für 

Pflegekräfte und Angehörige. 
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2. Kostenübernahme durch Pflegekassen: Ab Pflegegrad 1 übernehmen die 

Kassen 100 % der Kosten. Dies senkt die Einstiegshürden für Nutzer erheblich. 

3. Attraktives Wachstumspotenzial: Die Pflegebranche steht vor einem massiven 

Wachstum. Der Tablettenspender bietet E�izienzsteigerungen und 

Qualitätssicherung – entscheidende Faktoren in einem digitalen Pflegemarkt. 

4. Breite Zielgruppe und Skalierbarkeit: Der Spender eignet sich nicht nur für 

ältere Menschen, die zu Hause gepflegt werden, sondern auch für chronisch 

Kranke, die viele Medikamente einnehmen müssen. Zusätzlich gibt es eine 

wachsende Nachfrage aus dem Ausland. 

5. Werbekampagne mit hoher Reichweite: Eine einjährige Werbekampagne in 

Zusammenarbeit mit Burda erhöht die Sichtbarkeit in relevanten Zielgruppen. 

Insgesamt werden 157 ganzseitige Anzeigen in Frauen- und 

Apothekenzeitschriften verö�entlicht. 

6. Erfahrenes Team: Eine gesunde Mischung aus Branchenexperten und einem 

dynamischen Vertriebsteam sorgt für eine erfolgreiche Umsetzung der 

Unternehmensziele. 

7. Langfristige Ertragsaussichten: Mit steigender Nachfrage nach 

pflegeunterstützenden Technologien profitiert tantum sana von einem stabil 

wachsenden Markt. 

8. Einzigartige Marktposition: Die Zulassung als Pflegehilfsmittel und die 

erfolgreiche Entwicklung von Hard- und Software bieten tantum sana einen 

deutlichen Vorsprung gegenüber potenziellen Wettbewerbern. 

Schwächen und Risiken 

1. Marktrisiken: Als junges Unternehmen steht tantum sana vor der 

Herausforderung, eine stabile Kundenbasis aufzubauen und die Akzeptanz neuer 

Technologien im Pflegemarkt zu sichern. 

2. Technologierisiken: Der Erfolg hängt von der Zuverlässigkeit und 

Wartungsfreundlichkeit des Tablettenspenders ab. Mögliche Probleme könnten 

unvorhergesehene Kosten verursachen. 

3. Krankenkassen-Prozesse: Die Zusammenarbeit mit über 100 gesetzlichen 

Krankenkassen erfordert individuelle Anpassungen, was die Skalierbarkeit 

erschweren könnte. 

4. Konkurrenzdruck: Der Markt für Pflegetechnologien ist kompetitiv. Neue 

Anbieter könnten ähnliche oder weiterentwickelte Produkte anbieten. 
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Risiko- und Ertragsbewertung 

 Risikobewertung: 

o Marktrisiken: Die Akzeptanz im Markt ist für den Erfolg entscheidend. Als 

junges Unternehmen sind die Risiken höher einzustufen. 

o Technologische Risiken: Wartung und Weiterentwicklung des Produkts 

könnten zu unvorhergesehenen Kosten führen. 

o Finanzielle Risiken: Bleiben Einnahmen hinter den Erwartungen zurück, 

könnte die Liquidität beeinträchtigt werden, was die Zahlung von Zinsen 

und Tilgungen gefährden könnte. 

 Ertragsbewertung: 

o Attraktive Rendite: Eine jährliche Verzinsung von 8,25 % bietet eine 

lohnende Investitionschance. 

o Marktpotenzial: Die steigende Nachfrage nach Pflege- und 

Medizintechnologien verspricht nachhaltiges Wachstum. 

o Diversifikation: Unterschiedliche Zielgruppen – von Privathaushalten bis 

hin zu Pflegeeinrichtungen – erhöhen die Marktchancen und die 

Ertragsbasis. 

Fazit 

Das Projekt der tantum sana GmbH vereint attraktive Renditechancen mit einem 

gesellschaftlichen Mehrwert. Mit ihrem innovativen Tablettenspender bedient tantum 

sana eine dringende Nachfrage in der Pflegebranche und erleichtert Pflegebedürftigen 

den Alltag. Die Zulassung als Pflegehilfsmittel und die Kostenerstattung durch Kassen 

machen den Einstieg für Nutzer besonders leicht. 

Obwohl Investments in junge Unternehmen Risiken bergen, erö�net die dynamische 

Entwicklung im Bereich Pflege- und Medizintechnologien großes Potenzial für 

Wachstum und nachhaltigen Erfolg. Anleger können nicht nur von einer Rendite von 8,25 

% profitieren, sondern auch einen Beitrag zu einer zukunftsfähigen Pflege leisten. Dieses 

Projekt kombiniert wirtschaftlichen Ertrag mit gesellschaftlichem Mehrwert – eine echte 

Win-Win-Situation.  

Anleger sollten jedoch ihre persönliche Risikobereitschaft und Risikotragfähigkeit prüfen 

und das Investment immer nur als kleinen Teil des diversifizierten Portfolios betrachten. 

 

 


